
1© 2020, LogMeIn, Inc.

So profitieren Sie vom 
Digitalisierungsboom
Langfristige Strategien für bessere Geschäfte



Wolfgang Troidl
Principal Channel Account 
Manager EMEA bei LogMeIn

Marianne von 
Sturmfeder
Territory Channel Managerin
UCC bei LogMeIn

Ihre Sprecher



Veränderungen durch Covid
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• Hygiene

• Umgang miteinander

• Verhalten im öffentlichen Raum

• Urlaubsplanung

• Sicherheitsgefühl

• Persönliche Gesundheit

• Wirtschaftliche Auswirkungen

• Arbeitswelt



Veränderungen der Arbeitswelt
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• Digitalisierung

• Geschwindigkeit

• Komplexität

• Wissenszuwachs

• Mitarbeiterzufriedenheit

• Produktivität

• Wettbewerbsfähigkeit



Lösungen für die persönlichere und 
intelligentere Kommunikation



GoToMeeting

Kommunikation und Zusammenarbeit

GoToWebinar
GoToStage

GoToTraining

GoToConnect
GoToConnect Support Center

GoToRoom



GoToConnect



GoToConnect

• Cloud-Telefonanlage

• Videokonferenzen und 

Bildschirmübertragung

• Call Routing

• Softphone + Mobile App

• Standortunabhängig

• Neu: Support Center



GoToMeeting

Kommunikation und Zusammenarbeit

GoToWebinar
GoToStage

GoToTraining

GoToConnect
GoToConnect Support Center

GoToRoom



GoToRoom

• Hardware von Dolby

• 4K Ultra Kamera mit HDR und 
intelligenter Bildauswahl

• Whiteboard-Ansicht

• Räumliches Klangerlebnis und 
dynamische Tonregulierung

• Optionale Zusatzmikrofone 

• Integriertes GoToMeeting



Langfristige Strategien für bessere Geschäfte
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Auf einen Blick
• Gegründet 2003
• Führend in: 

Unified Communications & Collaboration 
Identity and Access Management
Customer Digital Engagement & Support

Milliarden
Verbindungen

Millionen
täglicher Anwender

25 Büros
weltweit

4,000+ 
Mitarbeiter

Mehr als $1.4 Mrd.
Jahresumsatz

Top-10
SaaS Unternehmen



Portfolio



Sicherheit

SOC 2 Type II SOC 3 BSI C5

https://www.logmeininc.com/de/trust

https://www.logmeininc.com/de/trust


LogMeIn Partnermodell
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LogMeIn Partnermodelle (1/2):

• Referral Partner

• Gebührenfrei und ohne 
jegliche Verpflichtung

• “Sie empfehlen unsere 
Lösungen – Wir machen
den Rest”

• Laufende 
Provisionszahlungen
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LogMeIn Partnermodelle (2/2):

• Reseller

• Gebührenfrei und ohne 
jegliche Verpflichtung

• Pre-Sales, 
Kundenbetreuung, 
Verrechnung und 
Support
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„Durch das umfassenden und 
innovative Lösungsportfolio sowie 
die vertrauensvolle Zusammen-
arbeit ist LogMeIn seit vielen 
Jahren unser primärer 
Technologiepartner. Gerade in 
herausfordernden Zeiten sieht 
man schnell, ob eine Partnerschaft 
nachhaltig ist. Auf LogMeIn trifft 
das zu 100% zu!“

Daniel Holzinger
Managing Director, colited 
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„Um eine Lösung für einen dringenden 
Bedarf unseres Kunden zu eruieren, 
wandten wir uns mit einer Anfrage 
erstmalig an LogMeIn. In Kürze konnten 
wir eine Partnerschaft eingehen und so 
gemeinsam an dieser Lösung arbeiten. 
Schnellstmöglich wurde unserem 
Kunden geholfen. Die partnerschaftliche 
Verbindung gestaltet sich seitdem als 
absolut unkompliziert. Wir konnten 
bereits weitere Projekte gemeinsam mit 
LogMeIn abschließen. Für uns ein 
hervorragender Start mit LogMeIn.“

Till Puetz
Managing Director, PUETZ Consulting 
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Wo es 
menschlich
zugeht…



Wolfgang Troidl
Principal Channel Account 
Manager EMEA bei LogMeIn

wolfgang.troidl@logmein.com

Marianne von 
Sturmfeder
Territory Channel Managerin UCC 
bei LogMeIn

marianne.vonsturmfeder@logmein.com

Ihre Fragen



Vielen Dank!

www.goto.com



https://www.goto.com/de/connect/partners

https://www.goto.com/de/connect/partners

